INITIATIVE VENTOUX

Le parrainage Une relation constructive

Initiative Ventoux a orga-
nisé son 1% after-work en
choisissant la thématique
du parrainage. Parrains
engageés etentrepreneurs
duterritoire ont pu échan-
ger en toute convivialité.
L'occasion pour certains
de témoigner de leur
expérience et pour
d’autres de se décider a
franchir le pas d’une
implication.

eparrainage estl'une
(( L des composantes de

'appui porté aux
créateurs d’entreprises c’est
pourquoi, NoUs NOUs appuyons
surune équipe de huit parrains,
précise Christiane Borgo, réfé-
rente parrainage au sein d’Ini-
tiative Ventoux. Les trois quart
de nos parrains sont des chefs
d’entreprise encore en activité,
les autres sont des patrons
jeunes retraités, toujours en lien
avec 'activité économique. Tous
sont des bénévoles actifs au
sein des comités d’'engagements
des préts d’honneur.»
lllustration avec Philippe Gime-
no, entrepreneur-parrain et Cathy
Fritz, créatrice d’entreprise.

Bénévole au sein d’Initiative
Ventoux depuis plus de 10
années, chef d’entreprise en
activité, Philippe Gimeno est
parrain et gérant d’Artemat a
Pernes-Les-Fontaines depuis
30 ans.

Qu’est-ce qu’étre parrrain
selon vous ?

Etre parrain, c’est d’abord pour
moi une suite logique de mon
engagement a Initiative Ventoux
ou je suis actif depuis plus de
10 ans au conseil d’'administra-
tion, et sur le terrain aux comi-
tés techniques etd’'engagements
d'attribution des préts. Ce qui
est le plus important pour moi,
c’estd’étre artisan d’'une volon-
té de transmettre du savoir-faire,
du savoir-étre, du savoir-res-
ponsable jusqu’au savoir-a-
venir.

Qu’est-ce que vous apportez
au chef d’entreprise ?
Certainement pas un soutien
technique, cela est du ressort
de la plateforme et du chargé
de mission qui le suit pendant
3 ans. Ce que nous apportons
a I'entrepreneur c’est d’abord
une présence, un soutien moral
qui permet de rompre lisole-
ment ; un espace d’échanges
constructifs marqué par nos
différences. C'est ce que les
jeunes entrepreneurs attendent
de nous lorsqu’ils s’engagent
sur une période déterminée
ensemble.

Quelles sont pour vous les
principales compétences d’un
parrain®?

Etre parrain nécessite un réel
travail sur soi, travail d’écoute
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Christiane Borgo : «On a I'habitude de dire au sein du réseau
Initiative : «Le prét d’honneur aide a démarrer. Le parrainage
aide a réussir. En effet accompagner un jeune entrepreneur et
étre a ses cotés lui permet d'avancer en securité, de prendre
de la distance, d'échanger sur ses stratégies dans une relation
d’égal a égal, sans jugement ni prise de pouvoir»

Sur la photo : les parrains d’Initiative Ventoux

et de pédagogie relationnelle.
Etpuisil y a bien s(r la confiance
réciproque. Elle est le point
central de la relation parrain-
entrepreneur. Sans cette
confiance réciproque, notre
mission serait vaine et condam-
née a bréve échéance.

Cathy Fritz est gérante de
I’atelier des Pates Gour-
mandes situé a Pernes-les-
Fontaines. Créée en juillet
2016, cette structure est éga-
lement dédiée a la vente de
produits italiens.

Qu’est-ce qui vous a décidé
a prendre un parrain ?

Richard LeBolloch d'Initiative
Ventoux m’a accompagnée sur
mon projet de création et a été
de fort bon conseil lorsque j'ai

monté mon dossier. Et pour
garantir un bon lancement de
I'activité, il m’a suggéré de
rentrer dans le principe du par-
rainage et m’a proposé Philippe
Gimeno. J'ai rencontré Philippe
et ¢a a tout de suite marché.

Que vous apporte le parrain ?
llest de bon consell, je I'écoute.
Oui on peut dire que c’est une
relation de confiance qui s’est
établie entre nous. Philippe, ce
n’est pas quelqu’un quiimpose,
non il suggére, questionne ou
propose et j'apprécie sa fagon
directe de me parler. Je trouve
que c’est bien parce que je sais
que sij’ai un probleme il est |a.
Et je serai sans aucun doute
bien plus a l'aise avec lui qu'avec
mon banquier, car Philippe lui,
ne porte pas de jugement.

Votre activité actuellement,
étes-vous satisfaite?

Je suis installée depuis 4 mois.
L affaire marche bien, la clientéle
est satisfaite des produits que
je fabrique, que je vends et elle
se fidélise. Et comme j'ai un
projet de développement, je
sais que je vais bientdt mettre
Philippe a contribution pour
m’accompagner sur la mise en
place de ce projet.
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